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LogiMAT 2016:         

Erfolgreichstes Jahr in der Firmengeschichte 
 

Köln, 8. März 2016. Für ONK war 2015 gleich in mehrfacher  

Hinsicht ein Rekordjahr. Nachdem der Kölner Spezialist für  

visuelle Lagerorganisation in den vergangenen fünf Jahren seinen 

Umsatz verdoppelt hatte, stiegen die Erlöse 2015 erneut  

überdurchschnittlich. Weiter auf Wachstumskurs ist ONK sowohl 

bei Neukundengeschäft als auch Mitarbeiterzahl und erreicht bei 

Auftragserfolgsquote sowie Kundenzufriedenheit ein bisheriges 

Allzeithoch.  

 
„2015 war das bisher erfolgreichste Jahr in unserer 16-jährigen 

Firmengeschichte. Wir haben alle gesteckten Ziele weit übertrof-

fen“, resümiert Thorsten Kasten, einer der beiden Geschäftsführer.  

Zum Umsatzwachstum trug zu einem nicht unerheblichen Teil das 

Neukundengeschäft bei. Die Abus Kransysteme GmbH, einer der 

führenden europäischen Hallenkranhersteller, die Albert Kerbl 

GmbH, Produzent und Großhändler von Zubehörartikeln für  

Tierzucht und -haltung, oder die Gelamor GmbH, Hersteller von 

Speiseeis, sind nur einige der Kunden, die ONK 2015 neu gewin-

nen konnte. Dieser Erfolg fußt zum einen auf kundenspezifischen 

Speziallösungen und ergänzenden Dienstleistungen, die den Full-

Service-Provider ONK zum Exklusivlieferanten von Unternehmen 

aus unterschiedlichsten Branchen machen. Andererseits trugen 

Umstrukturierung und Professionalisierung des Vertriebs unter der 

Leitung von Mehmet Akdas zum erfolgreichen Neukundengeschäft 

bei. Parallel konnte ONK überdurchschnittlich viele Folgeaufträge 
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bei Bestandskunden, u.a. dem Speditions- und Logistikdienstleis-

ter Hammer GmbH & Co. KG, beim SHK-Großhändler Pietsch  

oder bei Uni Elektro, einem der führenden Elektrofachgroßhändler 

in Deutschland, verbuchen. „Dass unsere Produkte und Services 

überzeugen, zeigt, dass knapp drei Viertel aller Angebote, die wir 

abgeben, als Auftrag zurückkommen“, betont Rüdiger Zens, zwei-

ter Geschäftsführer von ONK.  

 

Serviceleistungen intensiviert durch personelle Verstärkung  
Um auf die steigende Nachfrage reagieren zu können, hat das 

mittelständische Unternehmen 2015 knapp eine halbe Million Euro 

in seinen Maschinenpark und vier weitere Mitarbeiter investiert. 

Unter anderem erhöhen seitdem zwei neue Druckmaschinen mit 

Weiterverarbeitungsstraße und eine Thermoplastmaschine nicht 

nur Produktivität und Wirtschaftlichkeit, sondern erweitern das  

Angebotsspektrum um neue Speziallösungen wie direkt bedruckte 

Magnetetiketten oder Schilder bis Format 3,05 x 2,5 m. Durch die 

personelle Verstärkung kann ONK seine Serviceleistungen weiter 

intensivieren. Als einer der wenigen Hersteller von Kennzeich-

nungslösungen begutachtet ONK auf Wunsch die Gegebenheiten 

beim Kunden vor Ort, berät bei der Wahl der passenden Identifi-

zierungssysteme und unterstützt bei der Projektplanung. Darüber 

hinaus bietet ONK den europaweiten Montageservice für seine 

Etiketten, Schilder und Bodenmarkierungen. „2015 war unser 

Montageteam auf mehr als 200 Einsätzen unterwegs, so oft wie 

nie zuvor“, sagt Zens.     

 

2016 stehen die Zeichen bei ONK weiter auf Wachstum. „Einer 

Analyse von bulwiengesa zufolge wurden zwischen 2010 und 

2014 allein in Deutschland 15,3 Millionen Quadratmeter Logistik-

fläche neu gebaut und 7,7 Milliarden Euro investiert“, erläutert 

Thorsten Kasten. Dieser Trend werde sich auch zukünftig fortset-

zen. „Hinzu kommen noch unzählige Lagerumstrukturierungen, bei  

denen Kennzeichnungssysteme für die optimale Bewirtschaftung 
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und damit für Kosten- und Zeitersparnis eine erhebliche Rolle  

spielen.“ 

 

Weitere Informationen unter www.onk.de 

 

 

 

 

 

 
 
 

Bildtext 1  

Für den Kölner Spezialisten für visuelle Lagerorganisation, ONK,  

war 2015 gleich in mehrfacher Hinsicht ein Rekordjahr. Die  

Erlöse stiegen erneut überdurchschnittlich. Weiter auf Wachs-

tumskurs ist ONK auch bei Neukundengeschäft und Mitarbeiter-

zahl und erreicht bei Auftragserfolgsquote sowie Kundenzufrie-

denheit ein bisheriges Allzeithoch.  

 

      
            

 
 
 
 
 
 

Bildtext 2  
Kundenspezifische Speziallösungen und ergänzende Dienstleis-

tungen machen den Full-Service-Provider ONK zum Exklusivliefe-

ranten von Unternehmen aus unterschiedlichsten Branchen. 
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Bildtext 3 
Als einer der wenigen Hersteller von Kennzeichnungslösungen 

begutachtet ONK auf Wunsch die Gegebenheiten beim Kunden 

vor Ort, berät bei der Wahl der passenden Identifizierungssyste-

me, unterstützt bei der Projektplanung und bietet europaweit 

den Montageservice für seine Etiketten, Schilder und Bodenmar-

kierungen.  

 
Bilder: ONK GmbH   
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